"L'art de la relation"
En arrivant devant le restaurant qui allait servir de salle de réunion, j'ai aimé reconnaître quelques visages.

Après un accueil simple et chaleureux, nous avons pris place autour de la table pour un tour de présentations des nouveaux arrivants. Sous forme de jeu, cette introduction m'a fait sentir le sens de l'écoute et de l'attention que les membres présents pouvaient s'accorder les uns les autres. 

Les questions /réponses m'ont parues empreintes de respect mutuel et de bienveillance.

J'ai été touché de voir l'atelier en lui-même reconfiguré au dernier moment par ses organisateurs /animateurs montrant la bonne volonté de s'adapter en fonction du secteur d'activité des consultants présents.

J'ai pu apprécier la qualité de partage, d'acceptation des autres, l'ouverture d'esprit de chacun. 

L'ambiance était propice à la constructivité, dans une atmosphère tant détendue que concentrée autour des thèmes de travail et des présentations.

Pour une soirée dédiée à "la relation", comment prendre soin des relations en entreprise, le groupe présent selon mes valeurs, en a démontré les moyens.

Tout cela est resté quand même bien sérieux quoiqu'avec le sourire; je pense que quand nous nous connaitrons mieux, nous pourrons passer à plus d'humour, ce qui lubrifiera encore plus les relations.

Mais j'ai sûrement manqué quelque chose en délaissant le dîner pour d'autres plaisirs, familiaux ceux-là.

Mon impression globale est que malgré la notable concurrence inter-cabinets, les consultants sont capables de "résonner" ensemble dans la constructivité et le partage, délaissant la pure indépendance pour l'interdépendance et la complémentarité, le tout générant la confiance. C'est cela qui m'attire.

Je vous remercie tous de votre accueil et bonjour à chacune et chacun de vous.

Jean-Michel  BOSCHER 
Cabinet SurfOnChange

